I filar - doradztwo przedwdrożeniowe 
II filar - część grantowa 
notki z webinaru
tą część projektu realizować będzie agencja przedsiębiorczości 
· ułatwienie kontaktu z kontrahentami 
· tylko do firm produkcyjnych i logistycznych 
· to połączenie całego łańcucha produkcyjnego
· cyfryzacja takiej firmy ma wartość horyzontalną, ale też wertykalną 
· cyfryzacja jednego przedsiębiorstwa jest dużą częścią całej gospodarki 
· przedsiębiorstwa produkcyjne są najmniej dojrzałe cyfrowo
· mali i średni dostarczają półprodukty dla dużych przedsiębiorstw , skorzystają więc na tym duże firmy 
· bo doposażą się w narzędzia 
· zrównanie szans 
· teraz można być partnerem dla zagranicznych kooperantów
· 200 tys euro 
· co można za to nabyć : 
· oprogramowanie, cyberbezpieczeństwo kupowanego jako usługa 
· wielopoziomowość narzędzi 
· raportowanie w ramach polityki ISG 
· w małych i średnich przeds. trudnością w cyfryzacji jest to, że ciężko je dopasować pod mniejsze wymagania 
· obieg dokumentacji w całej firmie powinien być cyfrowy 
· oprogramowanie do planowania produkcji, wysyłki 
· musi być dobry plan wdrożenia 
· program ma służyć spłaceniu długu technologicznego 
· kluczowy jest proces wdrożenia, który ma byc kosztem kwalifikowanym 
· szkolenia - nie tylko oprogramowanie , które jest szyte dla mnie 
· mierzenie pracowników i mojej firmy - świadome, celowe oprogramowanie 
· świadomość !
· kiedyś nie przykładano wagi do szkoleń, teraz to się juz zmienia, nowa linia produkcyjna musi by,c obsługiwana przez wyszkolonych pracowników 
· wyszkolony pracownik może służyć pomocą w rozbudowie oprogramowania, bo będzie je dobrze znał 
· 200 tys euro - na jednego przeds. 
· nie trzeba aplikować o calą wartość od razu 
· można mieć dwa projekty, kiedy jeden projekt jest kontynuacją drugiego lub jeden jest rozwojem drugiego 
· system oceny równy dla wszystkich wnioskodawców 
· preferencje przede wszystkim ze względu na branże 
· preferencje dla mikro i małych 
· ekoinnowacje na poziomie firmy 
· element wspomagający proces aplikowania: , II - doradcze (konsultacja założeń projektu) 
· klient tworzy założenia projektu, przed złożeniem wniosku konsultują go 
· jak spełni kryteria , to później jest zwolniony z oceny merytorycznej 
· to proces inkubacji - startup sie inkubuje 
· inkubuje się projekt , a nie firmę 
· ten proces może sie skończyć negatywnie, - po procesie doradztwa. bo pomysły nie kwalifikują się do projektu. 
· można aplikować o grant i usługę doradczą, lub tylko o usługę doradczą 
· nie ma znaczenia kolejność czy grant na część doradczą , czy na prace rozwojowe 
· plan transformacji rozwojowej 
· jak wyjść od strategii firmy i dojść do transformacji 
· maksymalizacja efektywnością dla danego przedsiębiorstwa 
· proces zmian ma być maksymalnie korzystny 
· te usługi świadczy fundacja - sprawdzić jak się to nazywa
· zrównoważony rozwój, innowacja produktowa / procesowa 
· platforma przemysłu przyszlości 
· 

